
Lead generation di successo per Totem 
Energy grazie agli strumenti Google

Totem Energy è una società del gruppo internazionale Asja, specializzata nella costruzione e 

commercializzazione di impianti di microcogenerazione innovativi per la produzione di 

elettricità e calore. L’obiettivo del cliente era sviluppare un’attività di lead generation e lead 

management e monitorare la customer journey fino alla valutazione del sales rate.

La strategia digitale ha previsto l’attivazione di campagne Google AdWords su Rete di ricerca 

e Rete Display come strumento di acquisizione di nuove lead attraverso landing page 

ottimizzate.

Le campagne hanno garantito l’incremento delle vendite con un costo di conversione da lead 

a sale sempre decrescente.

Sono molto soddisfatto dell’andamento del progetto che ci sta aiutando a 

raggiungere due importanti obiettivi strategici:  far conoscere sempre di più 

la microcogenerazione e aumentare le vendite del nostro prodotto.

Gianluca Ragonesi, Sales Director di Totem Energy
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